L"alta tecnologia in provincia di Pisa

Rapporto 2011

Pisa, 8 novembre 2011. L’universo dell’alta tecnologia® della provincia di
Pisa, secondo la banca dati Istat sulle unita locali attive relativa al 2008,
registra ben 1.362 unita locali e 9.097 addetti, ponendo la provincia, a
livello regionale, alle spalle della sola Firenze.

L’incidenza del settore sul totale delle unita locali (3,5%) e degli addetti
provinciali (6,4%), conferma I’importanza del comparto tanto nel confronto
regionale quanto, se si eccettua il dato sugli addetti, nazionale. La provincia
di Pisa pur avendo una dimensione media che, seppur elevata (6,7 addetti),
risulta inferiore rispetto a quella nazionale (8,2 addetti/unita locale) e di
altre province toscane (Firenze, Livorno, Arezzo e Lucca), risulta tutto
sommato in linea con la media regionale (6,9 addetti).

Uniti locali, addett alle uniti locali high tech attive e dimensione media per territorio
Falori assolufl ¢ quota % dell Tigh fech sul fofale

Addetti alle  COuota % Dimensione Dimetrisione

Unita locali HT Q;;i:f aerL vnitilocali  Addetti  mediaUL  mediatot

HT HT/totale HT 1L
Arezzo 920 27 5713 55 73 EX
Firenze 7138 32 24773 69 79 26
Grosseto 247 1,7 1,448 25 42 2,0
Livorno 661 23 5210 47 7.9 26
Lusca 934 23 5717 50 72 32
IMassa Carrara S49 29 3371 3,7 a1 30
Pisa 1362 25 9,697 64 67 2.6
Pistoia 667 25 2939 318 £d 20
Prato 921 28 2516 14 28 21
Siena 740 26 6.541 6.5 22 35
TOSCANA 10235 28 0327 56 6o .4
ITALLA 154571 31 1261 634 7.1 22 36

Fonga: Elaboraziond Ulencamere Toscana su dafi Istaf (Regisivo Stafisfico delle unitd locali anno 2008)

All’interno del comparto dell’alta tecnologia la provincia di Pisa e la
Toscana evidenziano, rispetto alla media nazionale, una maggiore presenza
di imprese operanti nel settore dei servizi che, strutturalmente, hanno una
dimensione media inferiore rispetto a quella del manifatturiero.

Come emerso da altre indagini, lo sviluppo diffuso di piccole imprese del
terziario avanzato, con particolare riferimento ai territori ad elevata densita
demografica in cui sono presenti importanti strutture universitarie e di
ricerca pubblica, sembra costituire I’humus per il settore dell’alta tecnologia
in provincia di Pisa.

A Pisa, infatti, tanto I’indice di specializzazione imprenditoriale dei servizi
hight-tech (1,22) che quello delle attivita ad elevato contenuto tecnologico
(1,33) segnala una discreta specializzazione del nostro territorio in questi
comparti.

! La classificazione adottata & quella presentata nel rapporto “L’Alta tecnologia in Toscana.
Imprese e Territori — Secondo rapporto annuale” Unioncamere Toscana — Scuola Superiore
Sant’Anna (2011).
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Tra i 19 Sistemi Locali del Lavoro® che, a livello nazionale, risultano
specializzati nelle attivita di servizi ad elevato contenuto tecnologico,
I’indice di specializzazione imprenditoriale raggiunge il valore piu elevato
proprio nel sistema locale di Pisa (1,8) seguito da lvrea, Pavia, Milano, Pula
(sede del Parco Scientifico e Tecnologico della Sardegna). Un fatto che
evidenzia I’importanza delle universita per la localizzazione di questo tipo
di attivita, un’importanza che, tra I’altro, diviene piu forte al crescere della
specializzazione degli atenei in materie scientifiche e tecnologiche.

Utilizzando criteri di natura qualitativa (relativi all’atteggiamento
dell’impresa verso la ricerca interna, i brevetti, i progetti di ricerca e le
collaborazioni con enti di ricerca pubblici) e di natura quantitativa (relativi
agli investimenti in termini di risorse umane e finanziarie destinati alla
ricerca e all’innovazione) I’indagine realizzata dall’Osservatorio regionale
sulle imprese high-tech® ha individuato in provincia di Pisa ben 153 unita
locali ad alta tecnologia (pari al 64,6% del totale delle intervistate).
Aderendo solo a criteri di tipo qualitativo (“propense all’high-tech”) o
quantitativo (“laboratori di ricerca”), 48 imprese (il 20,3% del totale) sono
state invece classificate come high-tech “potenziali”. 1l 15,2% delle unita
locali intervistate (36), pur appartenendo a settori solitamente qualificati ad
elevato contenuto tecnologico, non posseggono i requisiti per essere
considerate high-tech.

Distribuzione delle unita locali per tipologia tecnologica
Valori %

Non high-tech

15206

High-tech
"potenziali"
20,3%
High-tech
64,6%

Considerando le aree tecnologiche® individuate dall’Osservatorio, in
provincia di Pisa emerge con forza il ruolo dell’ICT che, sostanzialmente,
comprende la stessa quota di unita locali tanto tra le aziende high-tech (il

2 Sj tratta di raggruppamenti territoriali definiti dal Censimento dell’Industria e dei Servizi
del 2001. Per la loro costruzione si veda la nota 1.

% Per i criteri utilizzati per I’individuazione delle imprese high-tech si veda glossario
ovvero il secondo capitolo della pubblicazione indicata in nota 1.

* L’ Osservatorio ha costruito una tassonomia degli ambiti tecnologici di appartenenza delle
unita locali, che non corrisponde necessariamente al codice di attivita economica, avendo
constatato empiricamente che non solo le aziende indicano in modo shagliato il settore di
appartenenza ma che, talvolta, il settore di attivita si modifica nel corso del tempo.
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52,9% del totale della tipologia) che tra le high-tech “potenziali” (50,0%).
Purtuttavia, in provincia di Pisa, all’interno dell’high-tech assume un ruolo
di rilievo anche la meccanica avanzata che, con 26 unita, rappresenta il
17,0% delle unita locali. Piu distaccate, ma sempre rilevanti, si trovano
anche le aree tecnologiche delle life sciences, della chimica e dell’energia-
ambiente

Distribuzione delle unita locali per area tecnologica
Valori assofuli ¢ guote %% suf totale

High-tech High-tech "potenzial”
(v.a} (¥a) (v.a} “
Life sciences 10 6,5 4 8.3
Chirmica 10 6,0 7 14,6
Energia e ambiente 11 7.2 2 4.2
Elettrotuca e ottica 4 2.6 7 14,6
ICT a1 22,9 24 50,0
i cuis
Informatica (sofiware e servizi) 37 24,2 7 354
Informatica [diffusiones) 7 4.6 4 8,3
Informatica (ricerca e sviluppa) 24 17.0 1 2,1
Telecamunicazion (sarviz) 2 1,3 ! 2.1
Telecamunicaziont (ricerca ¢ sviluppa) [ 3,9 1 2,1
Serviz per linfovazions 9 5,9 1 2.1
Ideccanica avansata 26 17,0 2 4.2
Al settort high-tech 2 1,3 1 2.1
Totale TTL 153 100,0 43 100,0

Analizzando le wunita locali, suddivise per filiere tecnologiche di
riferimento® a seconda delle risposte fornite al questionario, emerge una
forte concentrazione nella filiera tecnologica piu prossima al macrosettore
di appartenenza tanto per le imprese high-tech quanto per quelle
potenzialmente tali.

A livello complessivo la filiera delle tecnologie per I’informatica e le
telecomunicazioni e quella delle tecnologie meccaniche e della produzione
industriale risultano tra le piu diffuse all’interno dell’high-tech mentre,
all’interno delle “potenziali”, le unita risultano meno concentrate con pesi
superiori al 10%, escludendo il gruppo informatica e telecomunicazioni
(33,3%), solo per le tecnologie organizzative-gestionali, quelle elettriche-
elettroniche e quelle chimico separative.

Ancor piu rilevante, come era lecito attendersi, la concentrazione all’interno
del settore ICT. Il 70,4% delle imprese high-tech dell’ICT indicano infatti
le tecnologie per I’informatica e le telecomunicazioni come filiera
tecnologica di appartenenza un valore tutto sommato analogo rispetto a
quello delle “potenziali” (66,7%).

> Si tratta di aree tecnologie individuate dall’ex Istituto per la Promozione Industriale del
Ministero dello Sviluppo Economico.



Distribuzione delle unita locali per settore e prima filiera tecnologica di appartenenza
Valari %

ICT
' High-tech ) High-tech
High-tech "potenzial” High-tech "potenzial’
IMateriali avanzati, micro & nanotecnologie 3.3 0.0 1.2 0.0
Tecnologie chimiche & separative 6.5 104 0.0 0.0
Biotecnologie 2.6 4.2 0o 0.0
Tecnologie meccaniche e della produzione industniale 11,8 6.3 25 0.0
Tecnologie per Uautomarione e la sensotistica 2.2 6.3 74 0.0
Tecnologie elettriche, elettroniche ed elettro-ottiche 8.5 14,6 37 0,0
Tecnologie per Uinformatica e le telecotmunicasiont 405 333 704 667
Tecnologie organizzative — gestionall 9.2 16,7 12.3 7.8
Tecnologie ambientali 4.6 21 0.0 5.6
Tecnologie energetiche 2.6 4.2 1.2 0.0
Altro 2.0 2.1 1,2 0.0
Totale 100,0 100,0 1000 100,0

Nel corso del 2010 le 201 unita locali (153 high-tech e 48 high-tech
potenziali) intervistate in provincia di Pisa hanno dato lavoro a 2.586
persone, occupate prevalentemente in piccole realta imprenditoriali. Le
unita locali high-tech “potenziali” che, come abbiamo visto, risultano meno
numerose, risultano pero piu strutturate contando ben 14,4 addetti per unita
locale contro i 12,4 delle high-tech.

Le aziende che operano nell’ICT, che occupano 1.396 addetti, pur
confermando la predominanza delle micro-unita, segnalano una dimensione
piu elevata per la componente high-tech (13,9 addetti) rispetto a quella
“potenziale” (11,3 addetti).

Struttura dell'occupazione nelle unita locali
Valori assaluti e valori medi per macrasettore, anno 2010

Numero  Munero M. oumitd locali M. ourdtd locali  Mountd localh  Numero di
medio di complessivo i micro (dala  piccole {dalla  mede (da 50 unitd locah
addett addett 10 addett) 50 addetty) a 250 addetty) Tatale
High-tech 12,4 1.594 112 35 f 153
TOTALE High-tech "potenzial" 14.4 690 35 10 3 48
Totale Unita local 12,9 2,586 147 45 9 201
High-tech 139 1126 58 19 4 &
chi cui [CT High-tech “potenziali® 11,3 270 i 5 i 29
Totale Unitd locali 133 13096 78 24 5 105

L’andamento dell’occupazione delle unita locali high-tech risulta positivo
tanto nel 2009 (+7,0%) quanto nel 2010 (+6,9%) mentre le “potenziali”,
dopo il -3,8% del 2009 mettono a segno, nel 2010, una crescita che si ferma
al +2,7%.

Decisamente  importante, per quanto  concerne  I’andamento
dell’occupazione, I’apporto dell’ICT: un comparto che, nel biennio, ha
evidenziato variazioni di segno positivo soprattutto nella componente high-
tech (+9,7% nel 2009 e +8,8% nel 2010).

Interessante rilevare, a dimostrazione dell’importanza che queste risorse
hanno all’interno delle aziende del settore, la crescita decisa del personale
addetto alla ricerca e sviluppo sia nel 2009 che nel 2010.

Occupazione



Andamento degli addetti delle unita locali
Variazioni %, calcolate su un campione chiuso
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Per quanto concerne il volume del giro d’affari medio dell’ultimo triennio Fatturato e reddito

riferito alle sedi d’impresa® I’indagine segnala una forte concentrazione
nella classe piu piccola di fatturato (fino a 250 mila euro). In questo gruppo
si trovano infatti il 43,5% delle imprese high-tech e oltre la meta delle
imprese high-tech “potenziali” con punte ancor piu elevate, in entrambi i
settori, per le imprese afferenti all’ICT. Solo meno del 3% delle imprese,
siano queste 0 meno ad alta tecnologia, dichiarano un fatturato medio
dell’ultimo triennio superiore a 50 milioni di euro.

Distribuzione delle sedi di impresa per classe di fathurato

Falori % al neffo dzlle mavcafe risposfe

000 euro High-tech & cui JCT High-tech  di cus T':'tal_ﬁ

"potenzal" icr sedi
fitio a 250 43,5 550 52,8 F0a 457
da 250 a 500 14,5 a7 8,3 I7a 13,2
da 500 a 1.000 19,1 £50 11,1 oo 17,2
da 1.000 a1.500 4,3 33 5,68 od 4,0
da 1.500 2 2.000 Fa 17 8,3 39 T3
da 2000 2 2.500 1,7 33 2,8 59 2,0
da 2300 a 5.000 5,2 33 5,6 oo 5,3
da 5.000 a 10.000 0,9 oo 0,0 oo 0,7
da 10.000 a 30.000 0.0 oo 0.0 oo 0.0
da 30.000 a 50.000 0.2 L7 2.8 a0 1.3
altre 50,000 2,8 ad 2,8 ad 2,8
Totale sedi 100,0 Joda 100,0 Joda 100

® Si tratta, nel complesso, di 151 imprese di cui 115 classificate nel gruppo delle high-tech
e 36 in quello delle high-tech potenziali.
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L’andamento del fatturato delle imprese high-tech, tanto per il 2009 che per
il preconsuntivo 2010, e stato decisamente positivo. Se per le imprese ad
alta tecnologia complessivamente considerate si assiste infatti ad
un’accelerazione (da +3,7% a +10,6%), per la componente afferente all’ICT
il 2010 segna invece un rallentamento rispetto all’anno precedente passando
dal +8,9% al piu modesto +4,3%.

Rispetto alle imprese ad alta tecnologia, le “potenziali” evidenziano invece
forti criticita per quanto concerne I’andamento del fatturato che registra
variazioni di segno negativo tanto nel 2009 (-7,5%) che nel 2010 (-5,0%).
All’interno delle imprese potenzialmente high-tech, ancora peggiori
risultano le evoluzioni dell’ICT che, addirittura, registra contrazioni di
fatturato piu consistenti.

I1 2011 dovrebbe rappresentare, nelle previsioni delle imprese high-tech, un
momento di consolidamento della ripresa, con una variazione del fatturato
che arriva al +13,4% nel complesso del settore e all’11,9% per aziende del
settore ICT. Pur in relativo miglioramento, rimangono invece negative le
evoluzioni del giro d’affari previsto per il 2011 dalle imprese high-tech
“potenziali”.

Andamento del fatturato delle sedi di impresa per macro-settore
Variazioni %
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L’ analisi della situazione reddituale permette di interpretare ulteriormente
le tendenze evidenziate dall’andamento del fatturato. Il dato relativo al 2009
(Pultimo certo e disponibile al momento della rilevazione) mostra infatti
come il 78% circa delle imprese ad alta tecnologia ed il 73% delle
“potenziali” abbia segnato quantomeno un equilibrio costi-ricavi.
Considerando che una quota rilevante di imprese (high-tech e high-tech
“potenziali”) ha registrato un utile contenuto (rispettivamente il 45,0% ed il
35,1%) e che il fatturato ha segnato un andamento leggermente positivo per
le imprese high-tech e addirittura negativo per le “potenziali” appare
evidente come la “ripresa” in atto dipenda in buona misura da un piu deciso
controllo dei costi.

Ancora migliore la situazione dell’ICT dove oltre 1’80% delle imprese si
trova almeno in pareggio.
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Distribuzione delle sedi di impresa per risultato reddituale nell’anno 2009

Falori %
Fote  Perdita Equ’hzm T‘lme . lum.: TOTALE
) costi-  contenato  elevato
dit ter A+BE+HC
perdita  conteruta icavi (A ) )

High tech 71 152 241 45 5 a0 777

dl cui: High fech - ICT &7 157 A0 450 87 &1.7
High tech "potensial" 54 216 35,1 35,1 27 73,0

di cui: High fech "pofenziali™ - ICT 00 158 421 g2 1 16 84,2

Il mercato nazionale, ed in particolare quello provinciale (25,9%) e
regionale (29,0%), rappresenta lo sbocco principale delle aziende ad alta
tecnologia intervistate. Non irrilevante, tuttavia, anche la quota di vendite
realizzate all’estero (circa il 10%) mentre, per il gruppo dell’imprese ICT la
percentuale del fatturato esportato scende al 7%.

Distribuzione del fatturato per mercato di riferimento nell'ultimo triennio -
imprese high-tech

Valori %
TOTALE ICT
Nel resto Nel resto del
' mondo
Nel resto Nel resto del d'Europa o
mondo 3.9% 7%
d'Europa )
5.9% \ 4,6% _—
' In provincia n provincia
h 59% 27,0%
Nel resto
d'Italia
i 32,4%
Nel resto d'ltalia
34,6%
In Toscana
29,0%
In Toscana
34,0%

La focalizzazione delle imprese sul mercato interno € ancora piu forte per le
imprese high-tech “potenziali” dove la meta del fatturato & realizzato
addirittura all’interno della provincia di Pisa. In questo gruppo, infatti, solo
il 5% delle vendite ¢ realizzato all’estero.

Distribuzione del fatturato per mercato di riferimento nell'ultimo triennio -
imprese high-tech “potenziali”

Valori %
Nel resto del
Nel resto en:;sﬂ% ¢ N'9| resto Nel resto del
d'Europa——___ 2.6% d Eur;)pa\ mondo
2,6% Nelresto ~ 1.0% 1,0%
d'talia ~__
25,5%
Nel resto d'ltalia /
29,5%
In Toscana
16,7%
In Toscana — Inprovincia
18,0% In provincia 55.9%

47,4%

Mercato e sviluppo
dei prodotti



Le imprese del campione forniscono prevalentemente 1 propri
prodotti/servizi ad altre imprese, con una tendenza leggermente superiore
per le high-tech “potenziali” (77,5%) rispetto alle high-tech (71,4%).
Differenze piu marcate, tra questi due settori, si registrano relativamente
alla quota di imprese che operano per i consumatori finali e per i soggetti
pubblici. Le imprese high-tech tendono infatti a rapportarsi con il cliente
“pubblico”, che rappresenta il principale cliente per circa il 18% delle
imprese di questa categoria, mentre le “potenziali” raggiungono piu
frequentemente il consumatore finale (il 15,0% del totale). Si tratta di una
situazione che, sostanzialmente, si ripresenta analizzando il gruppo delle
imprese ICT.

Distribuzione delle sedi di impresa per macrosettore e tipologia di clientela

Falori %
Altre imprese Cu:unsmn?atcuri S0 gge.ttfi Tu:uta.?e
finali pubblici gedi
Hightech 71,4 10,9 178 1000
di cud: High fech - ICT FLa 9.4 I8 aaa
High tech "potenziali" 7.5 15,0 7.5 1000
di cui: High fech "potenziali" - ICT a0 i35 S0 Iaaa

Le caratteristiche del cliente finale sono fortemente correlate con lo stadio
di sviluppo del prodotto/servizio offerto dalle imprese. Le realta aziendali
qualificabili come high-tech  forniscono infatti  prevalentemente
prodotti/servizi di nicchia (nel 54,6% dei casi) mentre le “potenziali” si
collocano in una fascia di mercato piu ampia e meno qualificata, con
prodotti/servizi standardizzati (nel 47,5% dei casi).

Il settore ICT, invece, indipendentemente dal macro-settore di
appartenenza, segnala una concentrazione relativamente piu elevata nella
realizzazione di prodotti standardizzati.

Distribuzione delle sedi di impresa per stadio di sviluppo del prodetio/servizio

Valori %
Fase Faze Prodottofservizio Pmdo_tT'D'Ir Totale
togettuale prototipale  standardizzato SEIVILD sedi

P di micchia

Hightech 50 109 0.4 546 100,0
g1 el High fech - ICT &3 141 359 3.8 Iooa
High tech "potenziali' 12,5 10,0 475 30,0 100,0
di cui: High fech "pofenziali™ - ICT 150 iaa 00 250 1aaa

La diversa proiezione internazionale, gia evidente nell’analisi dei mercati di
sbocco, si ripresenta anche in relazione alla localizzazione del principale
concorrente. Per 1’84,8% delle imprese high-tech “potenziali” infatti la
concorrenza proviene prevalentemente dal mercato interno mentre per le
imprese high-tech questa quota, seppur ampiamente maggioritaria, “scende”
al 70,3%. Ancora piu concentrata sul mercato interno, per entrambe le
tipologie tecnologiche, é la concorrenza nel comparto dell’ICT. In questo
particolare gruppo la quota di imprese che segnalano come italiano il
principale concorrente oscilla tra 1’80,8% (high-tech) ed il 91,7% (high-tech
“potenziali”).



Distribuzione delle sedi di impresa per localizzazione del principale concorrente

Falori % al neffo delle mancafe risposfe

Paese principale High-tech High-tech "poterimiali"
cofcorrente Totale di cod ICT Totale di cud ICT
Italia 03 g08 248 17
Europa 149 2.4 12,1 a0
Ametica aa a8 0.0 16
Festo del Iondo 3.0 1] 3.0 &3
Totale 100,0 Iaaa 1000 Iaaa

L attivita innovativa rappresenta un tratto distintivo delle imprese high-tech
che, per come é stata realizzata I’indagine, sono state cosi classificate
proprio in relazione alle risposte che esse hanno fornito su questi temi. Lo
svolgimento da parte dell’azienda di ricerca di base sperimentale interessa
infatti la quasi totalita delle imprese high-tech (il 90,2% del totale) contro il
22,9% delle imprese high-tech “potenziali”.

Relativamente importante, sempre nel macro-settore high-tech, anche la
quota di imprese che hanno collaborato a programmi di finanziamento di
azioni innovative e a progetti di ricerca con enti pubblici. Piu contenuta, ma
sempre rilevante, la quota di imprese high-tech che hanno partecipato a
progetti europei, che risultano essere uno spin-off universitario o essere
ospitate in un incubatore o in un Parco Scientifico Tecnologico (PST). Il
18,3% delle imprese high-tech ha depositato domanda di brevetto.

Le quote di imprese high-tech “potenziali” che hanno effettuato attivita
innovative sono invece decisamente piu contenute.

Distribuzione delle unti locali per rispondenza ai requisiti qualitativi di imnovativita
Valori %, possibilitd di risposta multipla

Ha Ha Ha partecipate E' spin-off di ente
Swolge ricerca  Ha depositate  partecipate  collaborato  a programmi di di ricerca
di base dotmnanda i adun  perprogetti i finansiamento pubblico/&

sperimentale brevetto progetto ricerca con aziom ospitata m

EUrOPED entt pubblict mnovatve  mcubators/PST*

High tech 80,2 18,3 294 50,3 536 20,9
di cuis High tech - {ICT 85,2 8.9 259 46,9 J0.6 18,8
High tech "potenzial” 22,9 4.2 6.3 21 104 21
di cuic High tech "potenzial™ - ICT 8.3 o0 0.0 o0 &3 4,2

*#Parco Seientifico Tecnolosico

Anche in relazione ai requisiti quantitativi utilizzati per misurare la capacita
innovativa delle imprese, si evidenzia una marcata differenziazione tra i due
macro-settori. Nettamente piu elevate sono infatti le quote di addetti alle
unita locali high-tech in R&S (50,5% vs. 33,2%) i ricercatori (il 29,5%
contro 10,7%) ed i laureati in discipline tecnico scientifiche (il 56,4%
contro il 26,7%) cosi come superiore € la quota della spesa in R&S sul
fatturato sostenuta dalle imprese negli ultimi 3 anni (il 21,5% contro il
6,7%).

Da segnalare come le imprese ICT, indipendentemente dal settore di
appartenenza, spendano in R&S circa 3 volte di piu rispetto al complesso
del settore.

Attivita innovativa



Requisit quantitativi di innovativiti

Chiofe Yomedie
% addettiin Rgg o oodeth o Selaureali o Res
(unita locali ticercator (unitd S&T* (unita (sedi
locali) localf)
High tech 0,5 29,5 56,4 21,5
di cui: High tech - ICT 509 287 577 G40
High tech "potenziali" 35,2 10,7 26,7 6.7
di cui: High fech "potenziali™ - ICT 462 I7a EER 2010

* Laureafi in maferie Scienfifiche e Tecniche

Le previsioni relative agli investimenti per il prossimo triennio, stanti le
attese positive sul fatturato registrate per il 2011, spingono le imprese high-
tech a pianificare questo tipo di attivita. Infatti, solo il 13,4% delle imprese
high-tech non prevede di effettuare investimenti mentre la quota di imprese
high-tech “potenziali” che manifesta questo atteggiamento risulta
nettamente piu elevata (40%).

Gli  investimenti previsti dalle imprese high-tech riguardano
prevalentemente le attivita generali di ricerca e sviluppo interna (37,0%),
di ricerca in collaborazione con soggetti esterni finalizzata all’introduzione
di innovazioni (30,3%) anche se, comunqgue, si prevede di effettuare
investimenti anche in beni materiali (35,3%).

L attivita delle imprese high-tech “potenziali”, come abbiamo anticipato,
invece molto meno orientata alle attivita innovative. La quota piu elevata di
imprese prevede infatti di effettuare investimenti in beni materiali (25,0%)
mentre solo un gruppo minoritario intende effettuare investimenti in attivita
di ricerca e sviluppo.

Le imprese operanti nell’ICT, indipendentemente dal settore di
appartenenza, dichiarano I’intenzione di investire in beni materiali.

Distribuzione delle sedi di impresa per tipologia di investiinento previsto
Valori %, possibilitd di risposia multipia

Attivith di
AW dRes  oen
Attrvitd  generali di collaborazione
Nessun Asquisizions Acquisio enerali R&Sin inberna con 8o,
. . di beni neben o . finalizzata £2 Albro
investimento . . .. dR&S collaborazione . . esterni
materizli  immateriali | all'introduzione .
mterna  con soggeth .. . finalizzata
di nnovaziont . .
estern all'introduzione
di innovazioni
High tech 134 353 235 37,0 26,1 28,6 30,3 2.5
di cut: High tech - ICT 10,9 28,1 12,5 20,3 4,7 10,9 12,5 0,0
High tech "potenzial" 40,0 25,0 12,5 17,5 7.5 5,0 2,5 10,0
di cui: High tech "potenziali” . 400 20,0 10,0 5,0 0.0 0.0 5.0 20,0
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NOTA METODOLOGICA
La presente nota si basa sui dati dell’Osservatorio sulle imprese high-tech della
Toscana. L’indagine empirica é stata realizzata nei mesi di ottobre e novembre
2010 ricorrendo alla metodologia di rilevazione telefonica CATI (Computer
Assisted Telephonic Interview). La rilevazione, per quanto riguarda la provincia di
Pisa, ha riguardato un campione di 237 unita locali. Per maggiori dettagli si veda il
rapporto “L’Alta tecnologia in Toscana. Imprese e Territori — Secondo rapporto
annuale” Unioncamere Toscana — Scuola Superiore Sant’Anna (2011).

GLOSSARIO

High-tech: Le aziende high-tech sono quelle che hanno soddisfatto, in sede di
intervista, tanto criteri di natura qualitativa, ovvero relativi all’atteggiamento
dell’impresa nei confronti dei piu comuni input ed output dell’innovazione (ricerca
interna, brevetti, progetti di ricerca e collaborazioni con enti di ricerca pubblici)
guanto quelli di natura quantitativa ovvero relativi a livelli di investimento
sufficientemente elevati in relazione alle risorse umane e finanziarie finalizzate
alla ricerca e all’innovazione.

High-tech “potenziali”’: Le aziende high-tech “potenziali” sono quelle che, in
sede di intervista, hanno risposto solo a criteri qualitativi (“propense all’high-
tech™) o solo ai criteri quantitativi (“laboratori di ricerca”).

Indice di specializzazione imprenditoriale: L’indice di specializzazione
imprenditoriale della provincia i nel settore j & calcolato come rapporto delle unita
locali attive nel settore j di una provincia i (Aj) rispetto alle unita locali totali di

una data provincia diviso il medesimo rapporto ottenuto a livello nazionale.
Ay
Az
4j
A

ISI;; =

dove

Ai = Ay
J

rappresenta il totale delle unita locali della provincia i

Aj=) Ay

i
e il totale delle unita locali del settore j a livello nazionale e
= Z‘; Z.}.;—l ]

e il totale delle unita locali di tutte le province.
Valori dell’indice superiori all’unita indicano una specializzazione della provincia
nel settore preso in considerazione.
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